
Vor über 50 Jahren erweckte Rolf Dittmeyer seine Vision vom besten Orangensaft 
zum Leben und ließ daraus eine Tradition entstehen, der wir bis heute noch folgen. 
Wir verbinden Tradition mit Moderne und sind heute einer der führenden Anbieter 
von Fruchtsäften bzw. fruchthaltigen Getränken in Deutschland. Für die intensive 
Betreuung unserer Handelskunden suchen wir für den Standort Mönchengladbach 
zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir schnellstmöglich einen 

Gute Gründe für Valensina
•  Verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit für eine der 
 bekanntesten Marken Deutschlands
• Selbstständiges, eigenverantwortliches Arbeiten mit kurzen Entscheidungswegen
• Off ene Kommunikation und ein anspruchsvolles Marktumfeld
• Möglichkeit zur weiteren berufl ichen Entwicklung
• Betriebliche Altersvorsorge sowie betriebliche Krankenzusatzversicherung 
 zu günstigen Mitarbeiter-Konditionen
• Vereinbarkeit von Familie und Beruf durch Kooperation mit der AWO Life-Balance GmbH
• Eigene Kantine mit leckerer Menüauswahl
• Attraktives Gehalt und gute Ausstattung sowie ein Dienstwagen, auch zur 
 privaten Nutzung

Ihre Aufgaben
•  Umsatz-, Absatz- und Ertragsverantwortung für den jeweiligen Kundenbereich
• Strategische Entwicklung und Ausbau des Geschäftes im jeweiligen Kundenbereich
• Vorbereitung der Jahresgespräche und eigenständige Konditionsverhandlungen
• Erarbeitung und Umsetzung von Kundenplänen unter Berücksichtigung der 
 defi nierten Zielsetzungen sowie entsprechender Marktbeobachtung und -analyse
• Budgetplanung, Implementierung und Weiterentwicklung sowie Kontrolle
• Sicherstellung des permanenten Informations- und Best-Practice-Austauschs 
 mit allen relevanten Kontrakten

Ihr Profil
•  Abgeschlossenes Studium der Betriebswirtschaftslehre
• Sehr gute Kenntnisse über den deutschen Handel/FMCG-Bereich sowie 
 Marketing-/Produktkenntnisse von Vorteil
• Interesse an kreativem Arbeiten als „Macher statt Verwalter“
• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb eines FMCG-Unternehmens 
 (Marke oder Handelsmarke)
• Hohes Engagement, Eigeninitiative, Durchsetzungsstärke sowie sicheres Auftreten
• Fundierte Kenntnisse in den MS-Offi  ce-Anwendungen Excel und PowerPoint
 sowie gute Englischkenntnisse

Auf den Geschmack gekommen?
Dann würden wir gerne mehr von Ihnen erfahren. Schicken Sie bitte Ihre 
aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Angaben zur Gehaltsvorstellung und 
Ihrem frühestmöglichen Eintrittstermin an unsere Personalabteilung und werden 
Sie Teil der Valensina-Tradition.  

Valensina GmbH • Personal Services • Ruckes 90 • 41238 Mönchengladbach
Online: personal-services@valensina.de  (bitte als PDF- Datei senden)
                                                    Wir freuen uns auf Sie

Nationalen Key Account Manager (m/w/d)


