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Bewerbung als Key Account Manager - Handelsmarke
Ihre Stellenanzeige auf www.stepstone.de

Sehr geehrte Damen nund Herren,

gibt es für einen Markenartikler nichts besseres, als ein Produkt zu verkaufen, das ihn schon
seit Kindesbeinen begleitet hat? Eben darum bewerbe ich mich um die Stelle als Key Account
Manager – Handelsmarken bei VALENSINA. Denn auch wenn es um Handelsmarken geht, es
steckt VALENSINA drin!

Ich  habe  über  20  Jahre  lang  sehr  erfolgreich  in  einer  der  größten  Contract  Sales  Forces
Deutschlands  Schokoriegel, Eis, Süßwarenautomaten, Kaugummis oder andere Produkte der
Firma  MARS  in  den  unterschiedlichsten  Märkten  (OOH-Markt,  LEH,  Gewerbe,  Industie,
Schulen,...)  vertrieben. Listungsvereinbarungen  /-ausschöpfung,  Distributionserweiterung  und
Ausbau  der  Regalanteile  sind  für  mich  nichts  Neues.  Ebenso  gehörten  die  Planung  und
Umsetzung  von  Aktionsvereinbarungen  oder  die  Absprache  und  der  attraktive  Aufbau  von
Promotionplatzierungen zu meinen Aufgaben. 

Zunächst im Außendienst auf unterschiedlichen Ebenen und dann später im Innendienst habe
ich im Auftrag der MARS GmbH Teams dabei unterstützt, Schokoriegel oder andere Produkte
in den jeweiligen Kanälen bestmöglich zu distribuieren, in Szene zu setzten und für den nötigen
Umsatz  zu  sorgen. Das  Monitoring  und  die  Analyse  von  Arbeitsergebnissen  und
Vertriebskennzahlen und die anschließende Einleitung von Zielereichungsmaßnahmen oder die
Entwicklung, Umsetzung, Kontrolle und Weiterentwicklung von Arbeitsweisen, Prozessen und
Konzepten auf den jeweiligen Ebenen war ein spannender Teil meiner täglichen Arbeit. Darüber
hinaus habe ich auch an Marketing-, Category-Management- oder Jahresgesprächsmeetings
bei  unserem Kunden teilgenommen, und die Ergebnisse für  die Mars Contract  Sales Force
aufbereitet und umgesetzt. Die letzten 2 Jahre konnte ich meine beruflichen Erfahrungen um
den B2B-Vertrieb erweitern.

Analytische Fähigkeiten und Eloquenz einerseits, sowie Spaß am Zusammenarbeiten mit und
Entwickeln  von  Kunden,  und  letztlich  eine  Dienstleistungsmentalität  gepaart  mit  einem
ausgeprägten  Interesse  am gemeinsamen  Erreichen  von  Zielen  zeichnen  mich  und  meine
Arbeit aus. 

Mit meiner ganzen beruflichen Erfahrung und meinem vollen persönlichen Engagement stehe
ich Ihnen kurzfristig zur Verfügung. Meine Gehaltsvorstellung liegt bei ca. 58.000€.

Ich freue mich sehr auf ein persönliches Gespräch mit Ihnen.

Mit den besten Grüßen nach Mönchengladbach

Carsten Will
______
Anlagen
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