
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 

 
 

 
 
 

 
 
 
 

D I E T E R  H Ü B N E R  

Account Manager International 

 

 
Mehrjährige Erfahrung als Account Manger und in Führungspositionen. 

Nationale und Internationale Kontakte in die Bereiche LEH, Discount und Großhandel. 

Stärken in Akquise, Aufbau langfristiger Beziehungen, Planung, Evaluierung, sowie 

Repräsentation von Unternehmen. 

Gute Kenntnisse in den Gebieten Vertriebproszesse, Controlling , Reporting und 

Statistik. 

 

DH 
 

E:  dieter.jr.hubner@gmail.com 

M:  +49 (0) 173 349 44 18 

 

L: Luisenstr. 144a, 52477 Alsdorf, DE 

 

A U S B I L D U N G  

M B A / M A R K E T I N G  &  S A L E S  

C ante r bur y  U n iv e r s i ty  

2 0 0 6  -  2 00 9 

B A / M A R K E T I N G  &  S A L E S  

C ante r bur y  U n iv e r s i ty  

2 0 0 3  -  2 00 6 

B A N K K A U F M A N N / I H K  

C i t i b a n k  P r iv atkunde n  A G  

( H e ute :  T ar gobank  A G )  

1 9 9 6  -  1 99 9 

D r  O e tke r  ( UK )  L i td  ( M ar ke  Wi l ton )  /  H om e of f i c e  

 

Betreute Regionen:  Eur opa  (ohne UK),  Russ land,  Türkei ,  

Austral ien  und EMEA.  

Direkte Ber ichtserstattung an G eschäftsführung  

Neukundenakquise (LEH,  D istr ibutoren),  Jahresendg espräche,  

Produktpräsentationen,  Pre isverhandlungen,  Report ing  

  Jahresumsatz  2018 EUR 3,5 Mio.  

  Jahresumsatz  2019 EUR 3,6 Mio.  

A C C O U N T  

M A N A G E R  

I N T E R N A T I O N A L  

S e i t  2 0 1 8  

A le x  S w ee ts  G m bH  /  A l s dor f  

 

Betreute Regionen:  BeNeLux,  Spanien,  Griechenland,  

Skandinavien  und USA 

Direkte Ber ichtserstattung an G eschäftsführung  

Kundenbetreuung und Akquise  (Discount,  LEH,  D istr ibutoren) .  

Produktpräsentationen,  Pre iskalkulat ionen und -verhandlung.  

Jahresendgespräche,  Control l ing  

  Jahresumsatz  2016 EUR 1 Mio  

  Jahresumsatz  2017 EUR 1,8 Mio (Neulistung  

Discount)  

  Jahresumsatz  2018 EUR 2,5 Mio (Neukunde USA )  

K E Y  A C C O U N T  

M A N A G E R   

2 0 1 5- 2 01 8 

S w e e t  H or n  G m bH  /  G e i le nk i rc he n  

 

Neukundenakquise (LEH,  Gastronomie und Tankste l len ).  

Produktpräsentationen und Tast ing .  Preiskalku lat ionen und –

verhandlungen,  V ertr iebscontro l l ing  und Reports ,  

Preiskalkulat ionen  

Vertretung des  Produk tions le iters  und Qual itätsmanagers   

A C C O U N T   

M A N A G E R  

2 0 1 3- 2 01 5 

K E N N T N I S S E  

M a c / P C  s y s t e m  

 

P ow e r p o i n t  

 

S AP  

 

W or d  

 

E xc e l  

 

I N T E R E S S E N  

E R F A H R U N G  

Jogge n  und  

F i tne s s  

K oc he n  und  

Bac ke n  

A r c h i te ktur  

und  D e s ign  



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

DH 
 

P R Ä M I E  

T R I P  N A C H  S C H O T T L A N D  

A le x  S w ee ts  G m bH  

2 0 1 6 

H e av e ns  Bake r y  Gm bH  /  D üren  

 

Ausbau der  vorhandenen Kundenbeziehungen.  

Neukundenakquise (Großhandel,  LEH und Gastronomie )  

Vertr iebsberichten und Stat ist ik en  

  Jahresumsatz  EUR 15 – 18 Mio.  

A C C O U N T  

M A N A G E R  

2 0 1 0- 2 01 3 

O f f i c e  P e op le  ( Ze i tar be i t )  /  Kö ln  

 

Einsatz  be im Kunden Intersnack (Abte i lung Trül ler)  

Key  Account L id l/Kauf land  International  & Osem ( Israel)  

Analyse und Aufbereitung von  Nie lson -Daten,  sowie  

Marktauswertungen,  Erstel lung von Kundenpräsentationen,  

sowei Vorbere itung von Kundengesprächen  

A S S I S T E N T  

K A M  

2 0 1 0- 2 01 0 

M B C us tom e r  A s s i s tanc e  Ce ntr e  N . V .  /  M aas t r i c ht  

 

Nationa le und internationale Kundenbetreuung.  

Stel lvertretende Teamleitung von 10 Mitarbeitern.  

 

  Einsatz  Colmobi l  Ltd.  ( Israe l)  – Prozesseinführung 

(2007-2008) 

D E P U T Y  T E A M  

M A N A G E R  

2 0 0 5- 2 01 0 

E R F A H R U N G E N  

T R I P  N A C H  S E V I L L A  

M B C A C  N .V .  

2 0 0 9 

T R I P  N A C H  B E R L I N  

S ony  e S o lut ion  N . V .  

2 0 0 4 

K O M P E T E N Z E N  

V E R T R I E B S C O N T R O L L I N G  

T E A M L E I T U N G  

M A R K E T I N G  

R E P O R T I N G  

Q U A L I T Y  C O N T R O L   

F O R E C A S T  

S P R A C H E N  

D e u t s c h  ( M u t t e r s p r a c h l e r )  

E n g l i s c h  ( M u t t e r s p r a c h l e r )  

N i e d e r l ä n d i s c h  ( E r f a h r e n )  

S p a n i s c h  ( A n f ä n g e r )  

F r a n z ö s i s c h  ( A n f ä n g e r )  

H e b r ä i s c h  ( A n f ä n g e r )  

S O C I A L  

S ony  e S o lut ion  N . V .  /  H e e r le n  
 
Nationa le und internationale Kundenbetreuung  

B 2 B  R E P .  

2 0 0 3- 2 00 5 

I M G R /  E sc hw e i le r  
 
Buchhaltung,  Personal,  Vert r ieb,  Besprechnungen,  
Kontoführung  

A S S I S T E N T  

G E S C H Ä F T -

F Ü H R U N G  

1 9 9 9- 2 00 3 

D ie te r  H ubne r  


