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L e b e n s l a u f 

 
Persönliche Daten:  

Vollständiger Name:      Klaus Schoedel  

Geboren am:   01.10.1965 in Soltau  

Staatsangehörigkeit:     deutsch 

Familienstand:  verheiratet 

Kinder:  2 Kinder (7 und 10 Jahre) 

Anschrift:         Katharinenring 32  

           21409 Embsen  

Telefonnummer:      04134 907 566  

Mobilfunknummer:  01590 117 6300  

Mail:  schoedel65@gmx.de  

 
Berufliche Erfahrungen: 

10/2020 – heute   Area Sales Manager 

     Perola GmbH, Fürth 

 

05/2018 – 06/2020   Bezirksleiter im Außendienst 

     UniCaps GmbH, Frankfurt/Oder 

 

01/2000 – 12/2017   Bezirksleiter im Außendienst 

Flensburger Brauerei 

 

03/1996 – 12/1999   Service Merchandiser 

van Melle Deutschland GmbH, 

Look o Look Deutschland GmbH 

 

11/1990 – 01/1996   Marktleiter, stellv. Marktleiter 

Rewe Leibbrand, Hamburg 

 

07/1990 – 10/1990   Stellvertretender Hausleiter 

Eurospar, Flensburg 

 

09/1983 – 06/1990   Verkäufer, Stellv. Marktleiter 

Rewe Leibbrand, Hamburg 

 

Schul-/Ausbildung: 

1981 – 1983    Ausbildung zum Verkäufer  
im Lebensmittel Einzelhandel 

   

1972 – 1981    Besuch der Hauptschule Buchholz 
     Hauptschulabschluss 
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Weiterbildungen: 

08/2016 – 03/2017 Strategien für Verkaufsprofis 

04/2015 „FLENS-BIER-BOTSCHAFTER“ 

04/2007 – 04/2008 Verkaufstraining, Präsentationstechnik, 

 Zeit- und Selbstmanagement 

12/2000 Verhandlung im Key Account 

04/2000 Wirkungsvoll Telefonieren 

02/1989 – 11/1989 Marktleiter – Pool – Ausbildung 

11/1988 Nachweis über die Sachkenntnis im Einzelhandel mit  
 freiverkäuflichen Arzneimitteln 

 

Weitere Kenntnisse und Fähigkeiten:   

 Qualifiziertes Beraten und Betreuen von Kunden  

 Warenverkauf und -disposition 

 Produktvorstellungen 

 Warenaufbau 

 Distributionsoptimierung und Absatzmaximierung 

 Marktkenntnisse im LEH, GAM, GFGH  

 Bezirkssteuerung nach Kennzahlen  

 Kassenabrechnung 

 Mitarbeiterführung und Einsatzplanung 

 Jahresgespräche 

 Tourenplanung 

 Planung und Dokumentation der Tätigkeiten in EDV-Systemen 

 Verkaufs- und Serviceerfahrung im Außendienst 

 WKZ Planung 

 Umsetzung von POS Aktivitäten  

 Prüfung für freiverkäufliche Arzneimittel   

 Kenntnisse im Non Food Bereich   

 

Medien-/EDV- Kenntnisse: 

 Microsoft Office (Word & Excel) 

 

Sonstiges: 

 PKW-Führerschein Klasse B 

 

Embsen, den 08.03.2021 

 
 


