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geb. 24.03.1971 in Bad Homburg v. d. Héhe

Kurzprofil

< Langjahrige Flihrungskraft mit disziplinarer und fachlicher Verantwortung im
internationalen Umfeld, disziplinare Flihrung von bis zu > 50 Mitarbeitern in
Deutschland und West-Europa als auch fachliche Steuerung von Fihrungskraften
europaweit

< Empathischer Motivator der auch unter schwierigen Bedingungen Teams zu
Hochstleistungen motiviert, begleitet Mitarbeiter bei Veranderungsprozessen durch
Digitalisierung, Merger und Restrukturierung durch aktives Transformations- und
Verinderungsmanagement, Weg von Demotivation und Angsten — hin zu Chancen und
Perspektiven

% Ausgepragte analytische Fahigkeiten und umfangreiche Erfahrungen in Controlling und
Projektmanagement, langjahriger Senior Controller im internationalen Umfeld,
Erstellung und Prasentation von Geschaftsberichten und Handlungsempfehlungen
gegeniber dem Europdischen und Globalen Management, Projektmanagement durch
klare Zielvorgaben und Meilensteine als auch Risiko und Potentialanalyse

®

+* Lebt Pro-aktive Kommunikationsmanagement und ist ausgepragter Teamplayer,
Steuerung von virtuellen Teams und Flihrungskraften durch zielgerichtete Aufbau von
Netzwerken, aktives Teammitglied das vorlebt
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Lebenslauf

Berufliche Laufbahn

Juni 2012 - heute

Oktober 2007 — Mai 2012

Service Controller Europa
Deutsche Telekom und Bereich Instandhaltung des Global Service
NOKIA Sales and Service GmbH Diisseldorf

Erstellung von Geschiftsberichten und Analysen zur Uberwachung und
Steuerung von Bilanzpositionen und Prasentation gegeniiber dem
Europdischen und Globalen Management

Einhaltung und Uberwachung von kaufménnischen Richtlinien unter dem
Gesichtspunkt von firmeninternen, nationalen und internationalen Richtlinien
Ausarbeitung von kaufmannische Handlungs- und
Entscheidungsempfehlungen

Projekt Controlling, Budget Uberwachung und Ableitung von MaBnahmen bei
Soll / Ist Differenzen, Anweisung und Uberwachung der Implementierung
Kaufméannische Beratung von Management und Projektpartnern national und
international

Unterstlitzung bei der strategischen Weiterentwicklung des Geschéftsfeldes
Einschdtzung und Management von Risiken als auch die Implementierung und
Uberwachung von MaRnahmen zur Ergebnissicherung

Optimierung von Prozessen und Ablaufen sowie Ausarbeitung,
Kommunikation und Umsetzung

Einflhrung von Tools zur Effektivitatssteigerung durch Automatisierung und
Digitalisierung

Kaufmannischer Leiter

skaufmannische Projektsteuerung, Finanzen und Controlling“
Deutschland, BeNeLux, Frankreich und United Kingdom
Nokia Siemens Networks GmbH & Co. KG Disseldorf

Flihrung der kaufmannischen Mitarbeiter (>20)

Planung und Controlling von OPEX und Budgets

Einhaltung und Uberwachung von kaufménnischen Richtlinien

Begleitung der Mitarbeiter durch Transformation und Veranderung bedingt
durch Organisations- und Prozessveranderungen als auch Restrukturierung
Abstimmung und Uberwachung der Ressourcenplanung

Implementierung von IT-Tools und Prozessen

Unterstiitzung und Fiihrung von kaufmannischen Sonderprojekten
Vertretung der Europa-Leitung
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Lebenslauf

Oktober 1997 — September 2006

Kaufmannischer Leiter ,,Service Deutschland“ (2005-2006)
Kaufmannischer Leiter ,,Region West“ (1997-2005)

Offentliche Kommunikationsnetze
SIEMENS AG Frankfurt / Disseldorf

e Fihrung der Abteilungen Projekt- und Auftragsmanagement, Controlling, IT und
Reisekostenpriifung (> 50 Mitarbeiter)

e Geschaftsverantwortung und Steuerung von internen und externen
Dienstleistern

e Erstellung von Geschiftsberichten und Analysen zur Uberwachung und
Steuerung

e Kaufmannischer Ansprechpartner fir alle Fihrungskrafte des Bereiches

e Organisationsentwicklung inkl. Tool- und Prozesslandschaft

e OPEX- und Budgetplanung / Controlling

e Mitarbeit in Projekten zur Kostenreduzierung und Effizienz Steigerung und
kaufmannischer Ansprechpartner fiir interne und externe Consulting
Unternehmen

e Mitglied der kaufmannischen Standortleitung

Oktober 1994 — September 1997

Vertriebskaufmann Bereich Frankfurt a.M.
Installation & Building Systems
SIEMENS AG Frankfurt

e Kaufmannische Teamleitung (3 Mitarbeiter)

e Aufbau und Strukturierung eines Service- und Vertriebsstiitzpunktes fiir Firmen-
und Privatkunden (Warenwirtschaft und kaufméannische Prozesse, Logistik und
Kundenbetreuung)

e Kaufmannische Angebots- und Vertragsbearbeitung

e Forderungsmanagement

e Schulung und Unterstitzung von kaufméannischen Mitarbeitern aufRerhalb des
eigenen Verantwortungsbereiches

August 1993 — September 1994

Vertriebskaufmann
Automation & Drive
SIEMENS AG Frankfurt

e Kfm. Angebots- und Vertragsbearbeitung

e Projektplanung und Controlling

e Forderungsmanagement

e Ausarbeitung eines Programms und Umsetzung einer kaufmannischen Schulung
von Vertriebsinnendienst Mitarbeitern
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Aus- und Fortbildung

September 1991 — Juli 1993

SIEMENS AG

Ausbildung zum Industriekaufmann
Abschluss mit Auszeichnung
(IHK Frankfurt am Main)

1993 - heute
Kontinuierliche Fortbildung in den Bereichen:

Transformations- und Veranderungsmanagement
Flihrung und Kommunikation
Selbstreflexion in der Fiihrungsaufgabe
IFRS & Accounting

Projektmanagement
Vertragsverhandlungen

Teambildung und Teamfiihrung
Potentialeinschatzung von Mitarbeitern
Qualitat und Kundenzufriedenheit
Lean-Six-Sigma

Geschéfts-Ethik

e Anti-Korruption

Kenntnisse & Fahigkeiten
Sprachkenntnisse
Englisch, Konversationssicher (GER B2)
PC-Anwenderkenntnisse

e Controlling Tools (z.B. Hyperion Controlling, Cubus Outperform)
e SAPFI

e Power Bl

e Microsoft Office Tools (Excel, Word, Power Point, Outlook)

e Microsoft Office 365

e Microsoft Teams

Neuss, den 28.06.2020 A 7(/1
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