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Zeugnis 

 
 
Herr Siegfried Spill, geboren am 03.02.1964, wohnhaft in 53859 Niederkassel, trat am 01.02.2015 in 
unser Unternehmen ein. Als Verkaufsleiter übernahm er Verantwortung für die Vermarktung von 
Markenprodukten der Unterhaltungselektronik. 
  
Im Wesentlichen waren dies die Produkte der Hersteller Schnepel (TV Möbel), Vogels (Wand- und 
Deckenhalterungen), Scansonic (Radios und Lautsprecher), Projecta (Leinwände), Marmitek (kabellose 
Übertragungssysteme) und Palona (Radios). 
 
Die Betreuung erstreckte sich auf die Kundengruppen Großhandel, Media Markt, Saturn, Medimax, die 
Fachhandelsverbände Expert, Euronics und EP sowie freie Fachhändler. 
 
Sein vielseitiges Aufgabengebiet umfasste hierbei: 
 

 Effiziente und effektive Tourenplanung nach Besuchsbedarf 
 Planung, Vorbereitung, Umsetzung und Nachbereitung von Kundengesprächen auf allen 

Entscheider Ebenen. 
 Führung von Jahresgesprächen inclusive Budget- und Rabattverantwortung bei den 

Verbünden Media Markt, Saturn und den Groß- sowie ausgewählten Fachhändlern 
 Abwicklung des Tagesgeschäfts inclusive der Verantwortung für die Konditions- und 

Sortimentsführung 
 Steuerung der Aktionskonzepte 
 Enge Zusammenarbeit (Austausch, Reporting) mit Marketing- und Vertriebsabteilungen der 

Hersteller 
 Administration über den gesamten Kundenstamm 
 Akquisition von Neukunden 
 Ausschöpfung der Potenziale bei den Kunden 

 
Herr Spill verfügt über sehr fundierte Vertriebskenntnisse. Aufgrund seiner raschen Auffassungsgabe 
konnte er sich schnell in den Markt der Unterhaltungselektronik einarbeiten. Geprägt durch eine hohe 
Flexibilität gelang es ihm gut, sich auf die sehr unterschiedlichen Gesprächspartner einzustellen. 
 
Unternehmerisches Denken, ein ausgeprägtes Verständnis für Kosten-Nutzenanalysen sowie die 
Identifikation mit allen Marken prägten seine Aktivitäten. Als versierter Verhandlungspartner blieb er 
stets authentisch und behielt auch unter schwierigen Bedingungen den Überblick und die gesteckten 
Ziele vor Augen. 
 
Aufgrund seiner fachlichen Kompetenz und starken Persönlichkeit war Herr Siegfried Spill ein 
anerkannter Gesprächspartner bei unseren Kunden und Vertretern der Hersteller. 
 
 




















