
PROFIL

Akademischer Background 

Key Account Manager - Retail 

REWE Group - Lekkerland Deutschland GmbH & Co.KG, 

Frechen 

Verantwortlich für das Partnermanagement Lotto Deutschland sowie 
Betreuung der Vertriebskanäle Baumärkte/ DIY, Umsatzvolumen 
gesamt ca. 220 Mio. €

Sicherung/Ausbau des Kunden-Bestandsgeschäfts sowie 
Neukundenakquistion:

• Erarbeitung und Implementierung von Wachstums- und 
Margenverbesserungs-Initiativen sowie von kundenspezifischen  
Kommunikations- und Aktionskonzepten

• Planung, Vorbereitung und Durchführung von Jahres-, Akquisitions-, 
und Preisgesprächen

• Durchführung von Budget- und Forecastplanungen sowie 
unterjährige Kommentierung der relevanten KPIs 

• Führen von Vertragsverhandlungen und Koordination der 
Vertragsausgestaltung

• Konzeption und Organisation des Lekkerland Auftritts bei 
Fachmessen

HoReCa Manager Germany

Reemtsma Cigarettenfabriken GmbH,  
Hamburg

Führung und Steuerung des HoReCa (Hotel, Restaurant, Café) 
Channels mit Personalverantwortung (4 MA intern, 15 MA extern)

• Verantwortung für die HoReCa Strategie als Bestandteil des 
Gesamt-Marketing-Mixes

• Steuerung der externen HoReCa Agentur sowie Dienstleister
• Entwicklung und Implementierung von effizienten und effektiven 

HoReCa Tools und HoReCa Maßnahmen zur Erreichung der 
Marken Zielsetzungen

• Verantwortung und Planung des HoReCa Etats
• Integration verschiedener Marken in das HoReCa Universum von 

Reemtsma/ ITG (Imperial Tobacco Group)
• Umsetzung von Repositionierungen und Implementierung von 

neuen Kampagnen

Junior Key Account Manager

Reemtsma Cigarettenfabriken GmbH,  
Hamburg

• Unterstützung des Senior Key Account Managers bei der 
Realisierung von Volumen, Marktanteils- und Distributionszielen

• Entwicklung von kundenbezogenen Aktivitäten, Vorbereitung und 
Begleitung von Kunden-Jahresgesprächen

• Durchführung von Trade Promotions, Business Reviews und 
Datenanalysen

03/2010 - 12/2015

geb. 10.03.1974

Teutoburger Straße 9

50678 Köln

sebastianreiche@outlook.de

+ 49 (0) 172 / 678 61 22 

xing.com/profile/Sebastian_Reiche

Vertriebsprofi mit Handelsexpertise

Schnittstellenmanager 

Emphatischer Kommunikator

01/2016- heute

BERUFSERFAHRUNG (1/2)

08/2008 - 02/2010

SEBASTIAN REICHE Dipl.-Betr. (FH)

verheiratet, 1 Sohn 

Diplom-Betriebswirt 
(Fachhochschule)

Markenmanager 
Branding



SONSTIGES

IT-KENNTNISSE

INTERESSEN

AUSBILDUNG

IM STUDIUM

Controller Corporate Controlling
Bacardi Deutschland GmbH, Hamburg

• Betreuung der Kosten- und Deckungsbeitragsrechnung mit den 
relevanten SAP-Modulen

• Koordination des in- und externen Reportings inklusive 
Kommentierung

• Begleiten von Prognose- und Planungsprozessen
• Beratung des Marketings auf betriebswirtschaftlichem Gebiet

03/2007 – 06/2008

Trainee/ Post-Trainee
HOCHTIEF Construction AG, Essen

Teilnehmer Trainee-Programm; und im Anschluss:

• Business Developer - Niederlassung Köln
• Controlling Unternehmensbereich Facility Management
• Interne Revision

07/2002 - 02/2007

Fernreisen

Fußball / Fitness / Jogging

Kochen / Essen

Musik 

Diplom Betriebswirt (Fachhochschule) 

Fachhochschule Kiel - University of Applied Sciences

Diplomarbeit: „Die Stilllegung des Bereich Sonstiges der Phonac 
GmbH“ – eine Fallstudie“

Abitur

Jungmann Gymnasium Eckernförde

09/1995 - 08/2001

SPRACHEN

Deutsch

Englisch

Russisch

Führerschein: Motorrad, Auto, LKW

Zivildienst

Altenpflege - Johanniter Unfallhilfe Kiel

08/1993 - 10/1994

05/1989 - 06/1993

Freelancer Sales 
Windsurfing Chiemsee AG & Co. KG, Grabenstätt

• Key Account Management, Betreuung des Sponsorenteams
• Unterstützung bei der Organisation und Planung vorbereitender 

Maßnahmen zur Umsetzung des Vorordergeschäfts 
• Abwicklung eigenständiger Vorordertermine und Vertragsabschluss
• Erstellung von Umsatz-, Absatz- und Ertragsprognosen
• Erarbeitung und Planung von Verkaufsförderungsmaßnahmen 
• Mitarbeit im Außendienst

07/1995 – 09/2001

BERUFSERFAHRUNG (2/2)SEBASTIAN REICHE Dipl.-Betr. (FH)

Ausbilderzeugnis 
gem.  § 5 AEVO

PowerPoint

Word

Excel

Outlook

SAP, 

SAP - BI/BW 


