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Bewerbung als Key Account Manager - Handelsmarken

Sehr geehrte Frau Bremer,

spritzig, frisch, und fruchtig, wie Sie sehen haben Valensina und ich so einiges gemeinsam. Hinzu
kommt, dass Handelsmarken meist im Schatten der gro3en Marken stehen. Meist unscheinbar, nicht
nur dazu da, um die Kapazitéaten auszulasten, sondern mit echtem Potenzial grof3e Erfolge zu
erzielen. Genau aus den Griinden habe ich schon zu Ausbildungszeiten und im nachfolgenden
Studium grof3es Interesse an der Thematik Private Label gezeigt. Nicht nur aufgrund der oben
genannten Punkte bin ich der Meinung, dass ich als Key Account Manager sehr gut auf die Stelle
passe. Auch meine theoretischen Kenntnisse und bisherigen praktischen Erfahrungen im Bereich
FMCG, Vertrieb, Marketing und mit dem LEH sprechen daftir.

Die malR3gebliche praktische Erfahrung bildet meine Ausbildung zur Industriekauffrau ab, bei der ich
tiefergehende Erfahrungen im internationalen Umfeld von FMCG gesammelt habe. Hierbei konnte ich
schnittstellentibergreifend nicht nur in einzelnen Abteilungen arbeiten, sondern auch insgesamt zehn
Monate in meiner praferierten Abteilung, dem Vertrieb und Marketing des Private Label Bereichs von
Snacks und Knabbergebéack, mitwirken. Einen Teil umfasste unter anderem die Entwicklung von
aktionsbedingten Stapelchips zum Thema ,Landerwochen® eines groRen Discountunternehmens. Von
der Auswahl verschiedener Geschmacksrichtungen durch Verkostungen in Absprache mit dem Labor,
tiber die Verpackungsentwicklung und -designs bis hin zum Start und der Uberwachung der
Produktion. Dartber hinaus habe ich dem mir zugeordneten Key Account Manager zugearbeitet, in
Form von Nielsen-Auswertungen, Ausschreibungsvor- und Nachbereitungen, Prasentations- und
Messevorbereitungen sowie der Durchfiihrung von letzteren.

Darauf aufbauend habe ich mich fur ein Bachelorstudium entschieden, um mich in den Bereichen
Marketing- und Vertrieb zu vertiefen. Daraus ergab sich ebenfalls die Mdglichkeit, Kenntnisse im
internationalen Management zu sammeln. Ein groBer Teil des mir im Studium angeeigneten Know-
hows war in den von mir ausgefiihrten Tatigkeiten parallel zum Studium sehr nitzlich. Hier war ich
unter anderem im Fachgebiet des Marken- und Handelsmarkenmarketings im Spielwarenbedarf
beschaftigt und flir Messe- sowie Eventvorbereitungen sowie die dazugehdrige Koordination mit
zustandig. Auch die Planung und Steuerung des Eventkalenders fiir das kommende Jahr und
Aufgaben im Assistenzbereich fiir Public Relations zéhlten hier zu meinen Aufgaben. AuBerdem war
ich eigenverantwortlich zustdndig fiir die Betreuung einiger Handelspartner.

Zudem habe ich im KAM einer Personalvermittlung fiir Studenten Erfahrungen im Bereich CRM-
Systeme sowie allgemeiner Korrespondenz, sowohl zu Kunden als auch zu Interessenten, gesammelt.

Um noch tiefergehende Einblicke zu erhalten, habe ich mich im Anschluss daran fir ein konsekutives
Masterstudium im Bereich Kundenbeziehungsmanagement entschieden, welches ich Ende Oktober
2020 erfolgreich abgeschlossen habe.

Ich hoffe, ich konnte Sie mit meinen aufgefiihrten Qualifikationen und meinem Profil iberzeugen und
verbleibe in Erwartung einer positiven Antwort.

Mit freundlichen GriRRen
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