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Herr Jan-Peter Gienapp, geboren am 26. April 1971, ist seit dem 01.07.1997 in
unserem Unternehmen tatig. Ober die Zeit bis zum 31.12.2003 gibt das
Zwischenzeugnis vom gleichen Tag nahere Auskunft.

Seit dem 01.01.2004 ist Herr Gienapp als Nationaler Junior Key Account Manager
eingesetzt und berichtet direkt an den Sales Director Handel. Sein Aufgabengebiet
umfasst insbesondere:

• Betreuung des Fachgro~handlers Trinks inkl. Vorbereitung und Umsetzung
des Jahresgespraches

• Steuerung, Planung & Koordination der nationalen Vitalmalz
Verkaufsfbrderungsaktionen in Zusammenarbeit mit dem GeschaftsfUhrer des
Vitamalzverbundes

• Betreuung von externen und internationalen Besuchern sowie von Gasten
inkl. Store Checks

Daruber hinaus bildet die Projektarbeit wie nachfolgend beschrieben einen Schwerpunkt
seiner Tatigkeit:

• Verantwortliche Fuhrung von verschiedenen Projekten in Zusammenarbeit mit
den Nationalen Key Account Managern

• Sonderprojekte mit den Abteilungen Logistik, Marketing, Einkauf, PR,
Innovation Management sowie Gastronomie

• Sonderprojekte in Zusammenarbeit mit dem Sales Director Handel

~ Die detaillierten Projekte sind im Anhang zu diesem Zeugnis aufgefUhrt.



,_~Interbrew

Herr Gienapp zeigt stets Initiative, groP.>en FleiP.>und Eifer. Er identifiziert sich
jederzeit in vorbildlicher Weise mit dem Unternehmen sowie mit seinen Aufgaben
und hat eine ausgezeichnete Arbeitsmotivation. Aufgrund seines breiten und
fundierten Fach- und Spezialwissens kann Herr Gienapp oft besondere Aufgaben
ubernehmen und erfolgreich Ibsen. Den Anforderungen und Belastungen seiner
Position ist er immer sehr gut gewachsen. Die Leistungen von Herrn Gienapp,
dessen Arbeitsweise gepragt ist von Zielstrebigkeit, Systematik und Verantwor-
tungsbewusstsein, finden jederzeit unsere vollste Anerkennung.

Das Verhalten von Herrn Gienapp gegenuber Vorgesetzten, Kollegen und
Mitarbeitern ist immer vorbildlich; insbesondere werden seine Teamfahigkeit sowie
seine Zuverlassigkeit geschatzt. Unseren Geschaftspartnern und Kunden gegenuber
tritt Herr Gienapp stets hbflich, sicher und gewandt auf.

Wir danken ihm fUr seine stets sehr gute Leistung und wunschen ihm fUr seine
weitere Tatigkeit in unserem Hause alles Gute und weiterhin viel Erfolg.

Interbrew Deutschland
Vertr' b~ Co KG
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- Anlage zum Zwischenzeugnis yom 31.12.2004 fUr Jan Gienapp

• Erarbeitung von Preiskonzepten fUr die Marken Gilde/ Wolters sowie
Hasser6der

• Erstellung einer Strategie und einer Datenbank fUr Getrankeabholmarkte fUr
das Jahr 2005

• Entwicklung einer Strategie bzw. einer weiteren Vorgehensweise fUr Vitamalz
und das 51Partyfass

• Sonderprojekte mit den Abteilungen Logistik, Einkauf, Marketing, Marktforschung,
Innovation Management, PR und Gastronomie:

• Inhaltliche Vor- und Aufbereitung der Handelsprasentation sowie
Motivationsfilm fUr die Jahresvertriebstagung (in Zusammenarbeit mit
Agenturen)


