KraftJHeinz

Zwischenzeugnis

Herr Jonas Staab,
geboren am 04.05.1990,

ist seit dem 01. Januar 2017 in der Abteilung Sales als Field Sales Representative in unse-
rem Unternehmen tatig.

Die H.J. Heinz GmbH mit Sitz in Diisseldorf ist ein weltweit fiihrender Foodproduzent im Be-
reich Fast Moving Consumer Goods. In Deutschland vertritt das Unternehmen die Marken
Heinz, Bull's Eye, Kraft, Weight Watchers, HP und Lea&Perrins.

Zu Herrn Staabs Tatigkeiten gehoren:

e Umsatzverantwortung fiir ein definiertes Gebiet im GroRraum Rheinland/Niederrhein

» Eigensténdige Betreuung von zugeordneten Kunden im Lebensmitteleinzelhandel
(LEH) und regionale Kopfkundenabsprachen

e Umsetzung von Verkaufsforderungsmanahmen

e Umsetzung von kundenindividueller Listung und Vermeiden von ,Out of Shelve® durch
entsprechende Disponierung

 Frischekontrolle und Uberpriifung der Regalsituation

¢ Umsetzung von individuellen Projekten mit den Top-Kunden in der Region

Herr Staab verflgt Uber ein sehr gutes, tiefgehendes Fachwissen auch in Randbereichen,
welches er stets zum Wohle unseres Unternehmens einsetzt. Zum Nutzen unseres Unter-
nehmens erweitert und aktualisiert er immer mit auRerordentlich gutem Erfolg seine umfas-
senden Fachkenntnisse durch regelméfige Teilnahme an Weiterbildungsveranstaltungen.

Aufgrund seiner genauen Analyseféhigkeit und seiner schnellen Auffassungsgabe ist er je-
derzeit in der Lage, auch schwierige Situationen sofort zutreffend zu erfassen und schnell gu-
te Losungen zu finden. " '

Herr Staab ist ein duRerst engagierter Mitarbeiter, der besonders durch seine auftergewohnli-
che Leistungsbereitschaft und auerordentliche Einsatzbereitschaft Uberzeugt. Auch in Situa-
tionen mit grotem Arbeitsaufkommen erweist er sich immer als in hochstem Mafe belast-
bar.
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Alle Aufgaben flhrt er jederzeit vollkommen selbststéandig, duRerst sorgfaltig und planvoll
durchdacht aus. Er agiert immer ruhig, Uberlegt, zielorientiert und in hochstem Male prazise.
Dabei Uberzeugt er stets in besonderer Weise sowohl in qualitativer als auch in quantitativer
Hinsicht. Vertrauenswurdigkeit und absolute Zuverldssigkeit zeichnen den Arbeitsstil von
Herrn Staab jederzeit aus.

Fur alle auftretenden Probleme findet er ausnahmslos ausgezeichnete Lésungen. Die Leis-
tungen von Herrn Staab finden jederzeit und in jeder Hinsicht unsere vollste Anerkennung.
Aufgrund seines immer ausgesprochen freundlichen, hilfsbereiten und ausgeglichenen We-
sens ist er sowohl innerhalb des Unternehmens als auch bei unseren Kunden gleichermalien
besonders geschatzt und beliebt. Sein Verhalten gegeniiber der Geschaftsleitung, Kollegen
sowie Kunden und sonstigen Geschéftspartnern ist jederzeit vorbildlich.

Wir erteilen dieses Zwischenzeugnis, da Herr Staab mit Wirkung zum 01. Marz 2018 auf
Grund seiner sehr guten Leistungen zum Regional Key Account Manager im Team
Osterreich & Schweiz beférdert wird. Wir danken Herrn Staab fiir die zum Wohle unseres Un-
ternehmens bisher gezeigten jederzeit sehr guten Leistungen. Wir freuen uns auf eine weiter-
hin positive Fortsetzung der Zusammenarbeit und wiinschen auch kiinftig viel Erfolg und al-
les Gute.

Disseldorf, 28.02.2018

H. J. Heinz GmbH
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Head of Field Sales Force Mid Europe HR Business Partner Mid Europe




