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Note  
Grade

Erbrachte Studienleistungen 

Academic Achievements

Credits

Durchschnitt aller Module  Average Grade of all Modules 1,4 (sehr gut) 

Master-Thesis  Master Thesis 1,5 (sehr gut)  19

Kolloquium  Colloquium 1,3 (sehr gut) 6

Titel der Master-Thesis  Title of the Master Thesis

Die Situation der Handelsmarken im deutschen Lebensmittelmarkt unter besonderer 

Berücksichtigung der Herstellersicht

Gutachter/in  Supervisor

Zweitgutachter/in  Second Supervisor

Prof. Dr. Henner Hentze

Prof. Dr. Mir Farid Vatanparast

1,4 (sehr gut)

Gesamtnote*  Final Grade*

Essen, 19. Februar 2020

Die Vorsitzende des Prüfungsausschusses
Chairman of the Board of Examiners

Prof. Dr. Hildegard Gahlen

Der stv. Vorsitzende des Prüfungsausschusses
Vice Chairman of the Board of Examiners

Prof. Dr. Hans-Joachim Flocke

Degree Certificate

ZEUGNIS

Im Studiengang wurden folgende Module absolviert: The study programme covers the following modules:

Credit Points des gesamten Studiengangs: 120 ECTS 

* Die Gesamtnote ergibt sich mit einem Gewicht von 71/96 aus dem gewichteten Durchschnitt der entsprechenden Modulnoten und mit einem Gewicht von 25/96 aus der Teilgesamtnote der Master-Thesis und des 

Kolloquiums. Die Teilgesamtnote von Master-Thesis und Kolloquium wird zu 0,75 aus der Note der Master-Thesis und zu 0,25 aus der Note des Kolloquiums gebildet.

Total number of credit points for the master degree course: 120 ECTS

* The total grade for the master examination is the weighted average of the final module grades (74%) and the master thesis / defence grades (26%). The master thesis grade consist of the grade for the thesis (75%) and for the defence 

(25%).

Credits   Note 
Grade

Module 

Modules

Verhandlungsführung im Vertrieb Negotiation Management in Sales  5 1,0 (sehr gut)
Angebotspolitik Supply-Side Policy  5 1,1 (sehr gut)
Wissenschaftliche Methodik Scientific Methods  5 1,6 (gut)
Entscheidungsorientiertes Management Decision-Oriented Management  6 1,7 (gut)
Strategisches Vertriebsmanagement Strategic Sales Management  8 1,3 (sehr gut)
Vertriebsplanung & -controlling Sales Planning & Controlling  5 1,7 (gut)
Führung & Nachhaltigkeit Leadership & Sustainability  6 2,0 (gut)
(e)CRM  5 1,4 (sehr gut)
Empirisches Forschungsprojekt Empirical Research Project  5 1,2 (sehr gut)
Electronic Business  5 2,0 (gut)
Operatives Vertriebsmanagement Operative Sales Management  6 1,0 (sehr gut)
Angewandtes Vertriebsmanagement Applied Sales Management  5 1,5 (sehr gut)
Wissenschaftliche Methoden in der Marketing- & Vertriebsforschung Scientific Methods in Marketing & Sales Research  5 1,0 (sehr gut)

Credits   Note 
Grade

Feststellung beruflich erworbener Kompetenzen (Berufspraxis) 
Relevant Professional Experience / Internship

Transfer Assessment  24 bestanden

Bewertungsschema = Grading Scheme

bestanden = passed

"sehr gut" (1) = "very good"

"gut" (2) = "good"

"befriedigend" (3) = "satisfactory"

"ausreichend" (4) = "sufficient"

The minimum passing grade is "ausreichend" (4) = "sufficient"

¹ Anerkannte Hochschulleistung. Accredited university performance.

² Anerkannte Hochschulleistung aus Auslandsstudium. 

    Accredited university performance of study abroad programme.

³ Anerkannte Hochschulleistung aus dem ERASMUS+ Auslandsstudium. 

Accredited university performance of the ERASMUS+ study abroad programme.

⁴ Anerkannte Leistung aus sonstigen Kenntnissen.

Accredited performance from further knowledge.

⁵ Anerkannte Leistung aus der beruflichen Fortbildung; ohne Berücksichtigung bei der Berechnung der Gesamtnote. 

Accredited vocational performance; not considered for calculation of the final grade.

⁶ Zusätzlich erbrachtes Modul; ohne Berücksichtigung bei der Berechnung der Gesamtnote. 

Additional Module; not considered for calculation of the final grade.

⁷ Erlassen aufgrund Einstufungsprüfung. Passed due to classification test.
Die digitale Originalversion des Dokuments lässt sich über fom.de/verifizierung auf Echtheit prüfen. 

The digital original version of the document will be checked on  fom.de/verifizierung  concerning authenticity.

http://fom.de/verifizierung.html











